POR CUENTA PROPIA

Como sedumr
capltal riesgo

Aunque lentamente, el capital riesgo vuelve sus ojos a las mas pequeas.
Inversores privados, o 'business angels', gestoras regionales y
los fondos de toda la vida buscan ideas para invertir en sus primeras fases.

ro empresas y emprendedores pueden

presentar sus ideas empresariales, que se-
ran premiadas con dotaciones econémicas
en las categorfas de exportacion, tecnolo-
gla, accién social y sectores emergentes.

PROCESO DE SELECCION

Remprende ha creado un Comité de Exper-
tos que se encargara de analizar fos pro-
yectos que lleguen, Presidido por la Uni-
versidad Francisco de Vitoria estard inte-
grado por expertos consultores con una
amplia experiencia en gestién, proceden-
tes del mundo académico y empresarial...
"Estamos preparados para recibir entre

P ness angel y una firma de capital ries-
goson los intermediarios. Empresas que
se encargan de analizar un producto o
proyecto empresarial y disefiar el mar-
keting de la operacidn, es decir, la pre-
sentacion del empresario a los inverso-
res en las mejores condiciones. El apor-
te principal de estas firmas son la con-
flanza que ofrecen al inversor y el
respaldo y asesoramiento que dan al
empresario.
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Su trabajo termina cuando las partes co-
mienzan a negociar. Una de ellas es Em-
mergia, nacida en diciembre, creada por
Pablo Marti, ex directivo de e-Netfinger
y BtoB Factory, y Eduardo Gonzdlez-
Gallarza, ex analista de Bolsa y proce-
dente de labanca de inversidn, Ya han ce-
rrado dos operaciones por siete millones
de euros y tiene abiertas otras seis. “Co-
bramos un porcentaje de la inversion si
ésta sale adelante”, explica Martf, que tras

realizar un andlisis de sus posibilidades
ha deducido que 25.000 pymes espafiolas
estan en condiciones de llamar a la puer-
ta del capital riesgo. Emmergia se apoya
enunared de gestores de patrimonios fa-
miliares y bufetes de abogados para de-
tectar oportunidades de negocio, "aun-
que Internet cada vez es mds eficaz para
este cometido’, apunta Marti.

Situadas en un peldafio mds amiba, las
empresas familiares constituyen en estos
momentos un mercado natural para ope-
raciones capital riesgo de tamafio medio.
El duefio de la empresa Chocolates Eure-
ka, una empresa madrilefia duefia de la
marca Caoflor, fallecié hace cinco afios sin
conseguir que ninguno de sus hijos se hi-
ciera cargo del negocio. "Fueron ellos los
que nos pidieron una solucién de conti-
nuidad de la empresa’, sefiala Ignacio Lo-
ring, socio de la firma experta en compra

Este aiio el capita\ riesgo
dispone de 1.700 millones
de euros para invertir



