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Muchos negocios pretenden expandirse, pero no cuentan con la financiacion necesaria
para llevario a cabo. Lo que necesitan es el apoyo del inversor privado.

EXPANSION. Madrid

Carlos Mata empez6 su an-
dadura empresarial hace sie-
te afios con la promocidn de
Negocenter, un centro em-
presarial de Madrid. “Este
afio querfa abrir un nuevo
centro en la capital y a me-
dio plazo expandirme por
toda Espafia, pero el proble-
ma residia en que no tenia la
financiacion suficiente para
hacerlo. Por eso me puse en
contacto con Emmergia, que
es una empresa dedicada a
financiar negocios en desa-
rrollo”.

“A partir de ahi, ellos se
encargaron de dividir mi
empresa en dos partes: una
patrimonial y otra explota-
dora de centros. Tras anali-
zar la empresa, conseguimos
inversores privados que
compraron ¢l 40% de la
compaiifa por 3 millones de
euros (500 millones de las
antiguas pesetas)”.

Un graninversor

“Buscdbamos personas que
estuviesen implicadas en el
negocio y que disfrutasen
con el trabajo que hacian, y
al final los encontramos”,
explica Carlos Mata duefio
de-Negocenter. Esta compa-
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Proyectos en los que colabora la compaiiia

Empresa Objetivo Inversion Salida
Frio-Frio: Almacén Capital Desarrollo parala | Cerrada primera fase de € | Pacto derecompraalos 5
frigorifico en Corredor del | transformacion a friode 2 mill. de inversién ~ | afhos contra una TIR del
Henares y en Mercado con | almacenes de seco, mediante ampliacion de 15% contra garantias
concesién administrativa, capital 30%.Segunda fase | accionariales,
ampliable hasta€ 18 mill.

Medisoft: Implantacion y Capital expansion para < 150 mil, via recompra Planteable pacto de
desarrollo de software de | financiar actividad participacion del 25-35% recompra por parte de
diagnéstico médico. comercial en el sector y ampliacién capital. gestor (inico.

salud, hospitales de <300

camas.
Servinfo: Consultorfa e Capital expansién para € 600 mil via recompra Pacto de recompra a partir
implantacion de sistemas | desarrollar mas rapidosu | participacion del 20%y del cuarto afio con un TIR

de informacién para
PYMES.

actividad principal por toda
Espana.

ampliacién capital.

del 10%.

Busicenter: Gestion de
Centros de Negocios.

Busqueda de inversores y
promotores parala
extension de la red de

€ 3 mill. de inversién via
ampfiacién de capital.

Via rentabilidad anual por
dividendo.

centros a nivel nacional.

fifa ha desarrollado un plan
para ampliar su negocio has-
ta los 15.000 metros cuadra-
dos, el triple de la extension
actual.

“Este es un claro ejemplo
de los proyectos que en este
momento llevamos a cabo”,
asegura Eduardo Gonzilez,
uno de los socios de la enti-
dad de capital riesgo Em-
mergia. Su labor consiste en
asesorar a las pymes en la
biisqueda de inversores y fi-
nanciacion. “Ademds, reali-

zamos operaciones de refi-
nanciacién y reestructura-
cién de pasivos, liquidez en
venta de participaciones mi-
noristas, asi como compra
venta de empresas y partici-
paciones mayoritarias”.
Ahora Emmergia esta co-
laborando en seis proyectos
nuevos. Un ejemplo de ello
es Cibernet, una empresa
sevillana dedicada a la con-
sultorfa e implantacién de
sistemas de informacion pa-

ra pymes.
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Este negocio necesitaba ca-
pital para desarrollar mas ra-
pido su actividad por toda
Espafia. “Emmergia disefié
también en el 2003 una ope-
racién de lease-back (una
forma de financiar a largo
plazo, a través de una recom-
pra por parte del inversor) y
encontrd al socio adecuado
para llevarlo a caba lo que fa-
cilité una financiacién de
400.000 euros.”, explica Pa-
blo Marti, el segundo socio
de la compaiiia.
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EXPANSION. Madrid
Caja Espafa ha
tado un nuevo
especial de cob
tarjeta de crédii
todo tipo de em
comercios y prof
les. Mediante est
cién, disefiada p¢
Espafia, HP y Pn
las empresas pues
tegrar todas sus st
raciones comer
con un sistema de
online. Este se
permite mayor ra
seguridad y aho
costes, tanto oper
como administrati

Necesidades
La primera caja d
rros de Castilla y
realizard las trans
nes con tarjetas d
dito a través d
agenda electrénic
conexién inaldm
un dispositivo de
llado por Proconsi.
Con esta iniciati
profesionales y |
pueden gestiona
negocios, lo que le
mite ser mas com
vos, impulsando I
vidad econ6émica
regional coma na
Para llevar a cab
operacioén el usuar
lo tiene que dispo:
una agenda electr
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